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1: RESUMEN EJECUTIVO

e Incluya los antecedentes y el propdsito de la empresa.

e Desarrolle la mision y la visién.

e Indique los miembros del equipo directivo.

e Incluya las principales ofertas de productos y servicios.

e Describa brevemente alos clientes objetivo.

e Describa la competencia y cémo ganard participacion en el mercado.

e Desarrolle su propuesta de valor Unica.

e Resuma las proyecciones financieras para los primeros anos de actividad comercial.
e Describa los requisitos de financiacion, si corresponde.

2: DESCRIPCION GENERAL DE LA EMPRESA

e Describa su negocioy cdmo opera en la industria.
e Explique la naturaleza de la industria (p. €j., tendencias, influencias externas, estadisticas).
e Incluya lalinea de tiempo histérica de su negocio.

3: OFERTAS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS

e Describa su producto o servicio y el problema que busca resolver.

¢ Mencione las alternativas actuales.

e Describa la ventaja competitiva (o la propuesta de valor Unica) de su producto en comparacion
con las alternativas.

4: ANALISIS DE LA COMPETENCIA Y DEL MERCADO

¢ Defina el tamano estimado del mercado.

e Describa los segmentos de mercado de destino.

e Describa coémo su oferta proporciona una solucién a los segmentos.

e Estime la cantidad de unidades de su producto o servicio que pueden adquirir los compradores
objetivo y cdmo puede verse afectado el mercado por los cambios externos (p. ej., econdmicos,
politicos).

e Describa el volumen vy el valor proyectados de las ventas en comparacién con la competencia.

e Expligue coémo se diferenciard de la competencia.


https://es.smartsheet.com/try-it?trp=1092002

: PLAN DE MARKETING Y VENTAS

e Describa la estrategia fijacién de precios de sus ofertas.

e Mencione los diversos métodos que utilizard para transmitir su mensaje a los clientes potenciales
(canales de marketing).

e Detalle los materiales de comercializacién que utilizard para promocionar su producto, incluido el
presupuesto aproximado.

e Describa como distribuird las ofertas entre los clientes (métodos de distribucion).

: ESTRUCTURA DE RESPONSABILIDADES Y PLAN DE GESTION

e Describa la estructura legal de su negocio.

e Indique los nombres de los fundadores, propietarios, asesores, etc.

e Detalle las funciones del equipo directivo, la experiencia relevante y el plan de remuneracion.

e Enumere los requisitos de personal de su negocio, incluso si se necesitan recursos o servicios externos.
e Detdlle los planes de capacitacion que implementard para los empleados y el equipo directivo.

: PLAN OPERATIVO

e Describa la ubicacion fisica de su negocio.
e Detalle los requisitos fisicos adicionales (p. €]., depdsito, equipo especializado, instalaciones).
e Describa el flujo de trabajo de produccidn.

e Indigque los materiales necesarios para fabricar el producto o prestar los servicios, y cdmo planea
obtenerlos.

: PLAN FINANCIERO

e Demuestre el crecimiento potencial y la rentabilidad de su negocio.
e Elabore el estado de resultados proyectado.

e Elabore el estado de flujo de caja proyectado.

e Elabore el balance general proyectado.

e Haga un andlisis del punto de equilibrio.

: APENDICE

e Adjunte documentacién de respaldo, que puede incluir lo siguiente:
o Diagramas y grdficos
o Andlisis de la competencia e investigacidon de mercado
o Informacién sobre la industria
o Informacidn sobre sus productos y servicios
o Muestras de materiales de marketing
o Referencias profesionales



DESCARGO DE RESPONSABILIDAD

Todos los articulos, las plantillas o la informacién que proporcione Smartsheet en el sitio web
son solo de referencia. Mientras nos esforzamos por mantener la informacién actualizada y
correcta, no hacemos declaraciones ni garantias de ningun tipo, explicitas o implicitas, sobre
la integridad, precision, confiabilidad, idoneidad o disponibilidad con respecto al sitio web o
la informacidn, los articulos, las plantillas o los graficos relacionados que figuran en el sitio
web. Por lo tanto, cualguier confianza que usted deposite en dicha informacién es
estrictamente bajo su propio riesgo.



